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SOUVENT VERT PALE

I n'est pas simple de juger de la qualité écologique des offres d'électricité
“verte car cela exige de comprendre le mécanisme qui permet a des
fournisseurs d’'en vendre sans |'avoir eux-mémes produite.

Lorsqu’il est devenu possible de choisir
un autre fournisseur d'électricité qu'EDF,
a partir de juillet 2007, on a vu fleurir
chez la jeune concurrence une batterie
d'offres commerciales destinées a se
différencier de |'opérateur historique.
Les offres dites “vertes” y ont pris une
place importante, alors que le public
devenait plus sensible a I'écologie.

Un flux immatériel

Cependant, ce marche de |'énergie écolo
est propice a des ambiguités, favorisées
par l'éclatement des métiers (voir
Reperes page 100) et par la nature
méme de |'électricité. C'est un flux
immateériel, il n'existe pas d'électrons
“goliens” ou "solaires” livrables a domi-
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cile. Ce qui caractérise la réalité de I'élec-
tricité verte, c'est |'existence, quelque
part, d'un producteur injectant dans le
réseau du courant issu d'une installa-
tion a énergie renouvelable : éoliennes,
panneaux photovoltaiques, turbine hy-
draulique, centrale a biomasse, a énergie
marine, géothermique, etc.

Producteur ou revendeur

Deux solutions s'offrent au fournisseur :
soit il est lui-méme producteur d'élec-
tricité renouvelable ; soit Il est simple
revendeur d'électricité, et il lui faut alors
passer par des certificats “verts” |l s'agit
d'un systeme de garantie d'origine : un
organisme qui effectue des verifications
in situ délivre aux producteurs d'électri-
cite renouvelable (qui en font la de-
mande) des certificats — un par méga-
wattheure injecte sur le réseau —, qu'ils
peuvent vendre aux fournisseurs a des
prix neégociés librement.

Les certificats “hydraulique’ issus d'ins-
tallations souvent amorties depuis long-
temps, sont meilleur marché que ceux
qui sont emis pour une centrale photo-
voltaique, aux co(ts de production
bien plus importants. Les fournisseurs
d'offres vertes s'adressent donc tres
généralement en priorité aux produc-
teurs hydrauliques a I'heure de faire
leurs acquisitions de certificats verts.
Et il est bien rare que l'origine soit spe-
cifiée (hydraulique déja amorti ? Eolien
ou solaire nouvellement mis en ser-
vice 7). Ces certificats sont détruits aprés
consommation. Le tarif de ces offres
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vertes est en général plus élevé (mais
pas toujours) que celui des offres clas-
siques, car le fournisseur y inclut le co(t
des certificats verts.

Un achat en direct

Sile nombre des clients intéressés aug-
mente, on peut s'attendre a un accrois-
sement de la production renouvelable
sur le réseau. Cependant, I'option la plus
franche et la plus efficace, pour un four-
nisseur desireux d'agir activement au
developpement des energies propres,
consiste a favoriser lui-méme des ins-
tallations renouvelables, sans |'inter-
meédiation des certificats verts, par I'achat
direct de leur électricité, I'acquisition de
parts de capital, etc.

A ce jour, un seul fournisseur en France
a choisi exclusivement cette derniére
voie : Enercoop. Cette entreprise coope-
rative « 100 % électricité verte » achéte
directement ses meégawattheures a
des petits producteurs ceuvrant dans
le solaire, I'éolien, la petite hydraulique
et le biogaz.

Le kilowattheure vert d'Enercoop est
plus cher que celui de la concurrence. |l
est en effet plus colteux de |'acheter
directement a un producteur que d'ac-
querir des certificats verts.

[rop peu d'informations

I est important de comprendre cette
meécanique générale pour apprécier la
qualité réelle des offres vertes des four-
nisseurs, au nombre de sept (en juillet
2012) : Alterna, Direct Energie, Dolce
Vita (GDFSuez), Enercoop, Energem,
Lampiris et Planéte Oui.

Le comparateur d'offres de la Commis-
sion de régulation de I'énergie (Energie
-info.fr) ne fait pas apparaitre Enercoop,
a la demande de ce dernier : il est sys-
tematiquement désavantage par ces cal-
culateurs, qui valorisent surtout des hié-
rarchies basées sur les prix. On ne
trouvera donc rien sur la valeur écolo-
gigue du kilowattheure (ce que |'on pour-
rait attendre d'un comparateur d'offres
vertes !) : émissions de CO,, appui au
developpement des renouvelables...

Les bonnes questions

Voici quelques réflexes a acquérir et
quelques questions a se poser, dont
vous n'obtiendrez pas forcément la
reponse sur les sites.

» Prétez attention aux termes précis uti-
lises dans les offres. Il est frequent que
le discours “écolovertueux” cherche a
masquer, sur le fond, une démarche
commerciale tres basique et “écolo-
minimaliste” de la part du fournisseur.
» D'ou provient I'électricité verte 7 Si au-
cune filiere n'est spécifiée, il s'agit pro-
bablement d'hydraulique “tout venant’
via des certificats verts.

» Le fournisseur la garantit-il via des cer-
tificats verts 7 |l est & peu prés certain
que c'est le cas s'il ne spécifie pas gu'll
I'achete a des producteurs d'énergie
renouvelable.

» Ne vous laissez pas bercer par de
longues pages a la gloire des énergies
vertes : les plus dithyrambiques visent
souvent a induire que le fournisseur
serait lui-méme un producteur d'électri-
cité renouvelable, surtout s'il ne dit pas
grand-chose sur les kilowattheures verts
qu'il veut vous vendre ! B

60 Millions de consommateurs. Hors-Série N° 163 - octobre/novembre 2012



